
SEVP Retail Banking

Bank Muamalat Dedy Sur-

yadi Dharmawan menga-

takan, bancassurance me-

rupakan produk yang di-

gencarkan penjualannya

pada tahun ini. Pihaknya

optimistis dapat mencapai

target yang dicanangkan

mengingat potensi pasar

yang masih terbuka lebar.

“Portofolio produk ban-

cassurance di Bank Mua-

malat terus tumbuh setiap

tahunnya, baik dari segi

kuantitas maupun kuali-

tas. Hal ini didorong oleh

kesadaran nasabah akan

pentingnya investasi dan

perencanaan keuangan

yang semakin meningkat

dalam beberapa tahun ter-

akhir,” kata SEVP Retail

Banking Bank Muamalat

Dedy Suryadi Dharmawan,

di Jakarta, Rabu (10/7).

Adapun produk asuransi

yang ditawarkan beragam,

antara lain asuransi untuk

kebutuhan dana pendidik-

an anak, asuransi yang

menggabungkan antara

proteksi jiwa dengan inves-

tasi, hingga produk asu-

ransi unit link syariah de-

ngan pembayaran premi/-

kontribusi secara berkala

dalam mata uang  dolar AS.

Dikatakan, Bank Mua-

malat telah menyiapkan se-

jumlah strategi. Di antara-

nya dengan melengkapi

rangkaian produk Bancas-

surance yang tersedia untuk

menjangkau dan memenuhi

kebutuhan segmen nasabah

yang lebih luas.

Bank Muamalat juga me-

ningkatkan kapasitas tena-

ga pemasar dalam hal pe-

ngetahuan produk dan ke-

mampuan analisa. Tujuan-

nya agar tenaga pemasar

dapat merekomendasikan

produk yang tepat sesuai

kondisi dan kebutuhan

nasabah. Selain itu, Bank

Muamalat juga memper-

banyak kegiatan customer

gathering sebagai media so-

sialisasi produk, sekaligus

literasi keuangan untuk

nasabah yang dirangkaikan

dengan program-program

promosi yang menarik.

“Kami akan mengevalu-

asi sistem dan prosedur

yang terkait dengan pro-

duk bancassurance guna

memastikan nasabah

mendapatkan customer ex-

perience yang baik dan

berkualitas, dengan tetap

menerapkan prinsip trans-

paransi dan kehati-ha-

tian,” kata Dedy.    (Lmg)-f

JAKARTA (KR) - PT

Indo Premier Sekuritas

(IPS) meluncurkan seri

produk baru IPOT Fund,

yakni Power Fund Series.

Power Fund Series meru-

pakan inovasi Indo Pre-

mier Sekuritas yang diran-

cang untuk menciptakan

kesempatan dan hak yang

sama semua kalangan in-

vestor baik investor kecil

dan besar. Harapannya da-

pat mewujudkan keadilan

sosial di dunia investasi

reksadana dan Exchange-

Traded Fund (ETF).

IPS menggandeng Indo

Premier Investment Ma-

nagement (IPIM) pun siap

meluncurkan tiga belas

produk, termasuk Premier

ETF IDX LQ-45, Premier

ETF PEFINDO i-Grade

dan Premier ETF FTSE

Indonesia ESG. Produk-

produk tersebut tersedia di

IPOT Fund dalam aplikasi

IPOT. Selain itu,  Indo

Premier tengah mempersi-

apkan kerja sama dengan

berbagai mitra, seperti

bank dan manajer inves-

tasi lainnya.

Direktur Utama Indo

Premier Sekuritas, Moleo-

noto The menyatakan tan-

tangan yang dihadapi para

investor ritel dalam inves-

tasi reksa dana saham, ter-

masuk kurangnya trans-

paransi portofolio. 

“Kelemahan reksadana

saham tersebut harus di-

benahi agar memenuhi ke-

butuhan investor modern

yang cepat dan dinamis.

Demi mengatasi tantang-

an tersebut, kami  mem-

perkenalkan Power Fund

Series yang dirancang me-

mudahkan investor ritel

dalam memaksimalkan in-

vestasi reksa dana saham,”

tuturnya dalam keterang-

an persnya, Senin (8/7).

Moleonoto menyam-

paikan Power Fund Series

ini menawarkan fitur-fitur

unik dan inovatif yang di-

rancang q mengatasi kele-

mahan reksa dana saham

dan reksa dana ETF. Kini,

masyarakat dapat me-

manfaatkan harga real-

time sesuai dengan mo-

mentum pasar. Hal ini

berbeda dengan reksa

dana saham pada umum-

nya yang harganya hanya

mengacu pada akhir hari.

“Keunggulan lain Power

Fund Series adalah

transaksi yang dapat di-

lakukan selama dan sete-

lah jam bursa, sehingga

memberikan fleksibilitas

lebih kepada investor. Ma-

syarakat dapat bertran-

saksi sesuai dengan harga

real-time selama jam bur-

sa, atau memilih untuk

bertransaksi setelah jam

bursa dengan harga akhir

hari.,” ungkapnya.   (Ira)-f
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Perlu SDM Bertalenta Digital dan Beretika
BUNTUT PERETASAN PDNS

Layanan Digital Kemendikbudristek Pulih

EKONOMI
PRODUK BANCASSURANCE HINGGA 100 PERSEN

Bank Muamalat Targetkan Volumen Penjualan Produk

JAKARTA (KR) - Sebanyak 14

layanan digital Kemendikbudristek

pulih, setelah sebelumnya terkena

peretasan Pusat Data Nasional

Sementara (PNS). Upaya pemulihan

terus dilakukan. Hingga saat ini, su-

dah ada 14 layanan yang berhasil.

Demikian Sekretaris Jenderal Ke-

mendikbudristek), Suharti, di

Jakarta, Rabu (10/7). Pihaknya, mer-

alat informasi 47 layanan digital

ataupun aplikasi milik Kemendik-

budristek yang terganggu akibat

peretasan Pusat Data Nasional Se-

mentara (PDNS) 2. Suharti menga-

takan, sebenarnya ada 49 layanan

digital yang terdampak peretasan.

“Kemarin kita terdampak 49 layan-

an, 14 sudah pulih seluruhnya. Seli-

sihnya sedang dalam proses tahap

pemulihan,” jelas Suharti dalam

RDP Eselon I Kemendikbudristek di

Komisi X DPR RI Rabu (10/7). 

Pemulihan membutuhkan waktu.

Pihaknya, berjanji sistem akan pulih

seluruhnya pada akhir Juli 2024.

“Jadi, memang butuh waktu dan

dari pembahasan bersama dengan

tim IT tidak mungkin dipulihkan ha-

nya dalam waktu seminggu dua

minggu, jadi dipastikan sampai 29

Juli sistem akan pulih kembali,”

ujarny

Sebelumnya, peretasan terhadap

PDNS 2 milik Kementerian Komu-

nikasi dan Informatika terjadi pada

20 Juni 2024. Sejak saat itu sejumlah

layanan digital milik pemerintah ter-

ganggu. Salah satu yang terdampak

adalah domain layanan atau aplikasi

milik Kemendikbudristek di bidang

pendidikan dan kebudayaan.

Sejumlah aplikasi tak bisa diakses,

antara lain Sistem Pengadaan

Secara Elektronik (SPSE), Beasiswa

Pendidikan, KIP Kuliah dan Layan-

an Perizinan Film. “Kemendik-

budristek terus berkoordinasi inten-

sif dengan Kemenkominfo selaku pe-

ngelola PDN 2 untuk menindaklan-

juti hal tersebut dan melakukan pe-

mulihan layanan secara bertahap,”

ungkap Direktur SD Kemendik-

budristek, Muhammad Hasbi (Ati)-f

YOGYA (KR) - Transfor-

masi digital yang begitu

cepat telah mengubah cara

bekerja, berinteraksi, bahkan

menjalani kehidupan sehari-

hari. Teknologi digital

melalui algoritma dapat

mendikte masyarakat di du-

nia digital dan dunia nyata. 

Semua itu diperlukan

strategi untuk menavigasi

aktivitas masyarakat di era

digital ini. Untuk meng-

hadapi disrupsi teknologi dig-

ital perlu mempersiapkan ge-

nerasi talenta digital yang

beretika dan memiliki tang-

gung jawab sosial agar visi

Indonesia Emas 2045.

“Pembangunan sumberdaya

manusia (SDM) nasional yang

berkualitas dan terampil se-

suai kebutuhan perkembang-

an zaman menjadi poin pen-

ting dalam memanfatkan bo-

nus demografi untuk mengge-

rakkan pertumbuhan ekono-

mi,” . Namun demikian perlu

disadari bahwa akses infor-

masi yang terbuka luas juga

berisiko mengerosi nilai-nilai

budaya dan kearifan lokal.

Oleh karena itu penting untuk

memastikan kesadaran ter-

hadap nilai Pancasila, budaya

dan norma sosial tetap harus

dijaga melalui literasi dan

pembangunan etika digital,”

kata Wakil Menteri Komuni-

kasi dan Informatika (Wamen

Kominfo) Nezar Patria MSc

MBAsaat menyampaikan ora-

si ilmiah dalam acara wisuda

program Sarjana dan Sarjana

Terapan STMM MMTC di

Auditorium Kampus setem-

pat, Rabu (10/7).

Menurutnya, etika digital

penting untuk diaplikasikan

dalam kehidupan nyata seba-

gai bentuk pengaturan berak-

tivitas di era digital. Mem-

persiapkan talenta digital

yang beretika dan memiliki

tanggung jawab sosial adalah

tugas penting dan menuntut

perhatian serius dan kolabo-

ratif dari berbagai pihak.

Ketua STMM MMTC Ir

Noor Iza MSc mengungkap-

kan, untuk membekali maha-

siswa dalam pengalaman orga-

nisasi sebelum terjun ke dunia

industri, di kurikulum juga

diberikan mata kuliah prak-

tikum. Terdiri praktikum indi-

vidu, kelompok, praktikum ga-

bungan, simulasi dan gelar

karya. Mahasiswa program

sarjana dan sarjana terapan

diwajibkan untuk menempuh

kerja praktik pada industri pe-

nyiaran, industri animasi dan

game, perusahaan di sektor

swasta, instansi pemerintah-

an, lembaga non pemerintah

serta KKN bagi mahasiswa

program sarjana.  (Ria)-f

KR-Istimewa 

Moleonoto The, dalam sebuah acara.

KR-Riyana Ekawati

Para lulusan STMM MMTC saat mengikuti prosesi wisuda.

JAKARTA (KR) - PT Bank Muamalat Indonesia Tbk menar-
getkan pertumbuhan volume penjualan untuk produk bancassurance
sebesar 100 persen pada tahun ini, atau naik dua kali lipat dibanding-
kan realisasi tahun lalu. Target tersebut diharapkan berkontribusi pa-
da pendapatan berbasis komisi atau Fee Based Income (FBI) dari ban-
cassurance yang diharapkan meningkat 53 persen pada akhir 2024.

BANTU INVESTOR KECIL

Indo Premier Sekuritas Hadirkan Produk Baru

OYO PERKUAT POSISI DI INDONESIA

Luncurkan Tempat Nongkrong Baru Keluarga
JAKARTA(KR) - OYO,

platform akomodasi terke-

muka meluncurkan kam-

panye terbaru yang berta-

juk ‘Tempat Nongkrong

Baru untuk Keluarga’.

Kampanye ini, untuk

memperkuat posisi OYO

sebagai pilihan utama ba-

gi keluarga Indonesia.

Inisiatif ini selaras dengan

ekspansi OYO pada pro-

perti premiumnya di

Indonesia dan layanan

yang dirancang untuk

memenuhi kebutuhan

wisatawan yang beragam.

Melalui penawaran eks-

klusif yang dapat dengan

mudah diakses pada ap-

likasi dan website, kampa-

nye ini menjabarkan ko-

mitmen OYO untuk terus

berupaya berinovasi pada

kualitas. Melalui dedikasi

ini. OYO terus mem-

berikan pengalaman

menginap bagi seluruh ke-

butuhan perjalanan di

Indonesia.

Tempat nongkrong baru

ini dirancang khusus bagi

keluarga dan wisatawan

yang ingin menikmati pe-

ngalaman menginap pre-

mium, pada video menam-

pilkan antusiasme keluar-

ga yang mempersiapkan

dan mendiskusikan libur-

an mereka dengan penuh

semangat. 

Adegan memperli-

hatkan ayah dan ibu yang

telah memesan properti

OYO,0 sehingga membuat

anaknya terkejut, ditam-

bahkan dengan kehadiran

kakek dan nenek yang tu-

rut antusias dengan pilih-

an penginapan liburan

mereka.

Dilanjutkan dengan

adegan seluruh keluarga

tiba dan terpesona meli-

hat fasilitas premium di

properti OYO serta kagum

dengan layanan yang

ramah dan premium se-

hingga menggarisbawahi

daya tarik OYO sebagai

pilihan tepat bagi seluruh

keluarga.

Ankit Tandon, Global

Chief Business Officer and

CEO for Southeast Asia,

Middle East, and Africa,

mengatakan, bangga da-

pat meluncurkan kampa-

nye terbaru ini yang

mencerminkan komitmen

untuk memberikan pe-

ngalaman menginap yang

premium yang dapat dian-

dalkan keluarga Indo-

nesia. 

“Di Indonesia, kami

telah berhasil menggan-

dakan jumlah properti

premium seperti

Townhouse OAK dan

Collection O, serta terus

menambah jumlah Villa

premium Belvilla di Bali

yang saat ini sudah men-

capai lebih dari 30 proper-

ti dan akan terus bertam-

bah hingga akhir tahun

2024,” katanya.      (Rsv)-f


